
MARKETING-PLANER
Kategorie Januar Februar März April Mai Juni Juli August September Oktober November Dezember

Umsatz (Soll)

Umsatz (Ist)

Budget (z.B. 5% vom Umsatz)

Vertriebskosten

Ereignis/Sonderaktion

Marketingziel (Was soll erreicht werden? Messbarkeit?)

USP (Alleinstellungsmerkmal, einzigartiger Verkaufsgrund)

Zielmarkt (Wer, Wo/Woher, Alter, Wieviel, Welcher Bildungsgrad)

Maßnahmen

Corporate Identity

Kundenaktivierung

Kundenbindung

Werbung / Social Media

Public Relations / Image

Firma Abtlg. Jahr
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Q Adressdatenbank optimierenQ Adresslisten im WebQ Affiliate-MarketingQ Angebote, so lange der
Vorrat reichtQ Angebote individualisierenQ Angebote, zeitlich begrenzenQ Angebotsvorteile auflistenQ Anzeigen, die pro Mausklick
berechnet werden nutzenQ AnzeigenwerbungQ Artikel/Fachartikel schreibenQ Aufrichtiges Interesse an
Kunden zeigen/habenQ AufrüstungsmöglichkeitenQ Auftritt in TV-Talkshow

Q Auftritt in Radio-TalkshowQ Aussagen zufriedener
Kunden (Testimonials)Q Auswahl erweiternQ AutobeschriftungQ Automatisierte E-MailsQ Autoresponder nutzenQ AV-Medien einsetzenQBannertauschQBegrüßung/Verabschiedung
verbessern, Ablauf regelnQBeilagenwerbungQBekanntgaben
von BehördenQBeratung, kostenlosQBerufsbezeichnung ok?

QBesuch branchenspezifischer
VeranstaltungenQBesuch von FachmessenQBeziehungsnetzwerk pflegenQBlogs nutzenQBranchenverbändeQBranchenverzeichnisseQBranded EntertainmentQBriefpapier gut gestaltenQBroschürenQBücher veröffentlichenQBusiness Feng ShuiQBuzz-MarketingQ Chat-RoomsQ ComputereinsatzQ Coupons, Couponanzeigen

QDetailliebe zeigenQDirect Mailing AktionenQDirect Response AnzeigenQDirektwerbungQDomainname/nQDownload-Service, nützlicherQ eBay-AuktionenQ E-Books anbietenQ Effizienz steigernQ Elektronische BroschürenQ Elektronische PostkartenQ Elektronische WarenkörbeQ E-Mail-Signatur mit ClaimQ Empfehlungen anregenQ EmpfehlungsschreibenQ Energie, Umgang mit

Q Erfolgsstories veröffentl.Q Erscheinungsbild
der Mitarbeiter optimierenQ E-Zine, eigenesQ E-Zines, Werbeanzeigen
in anderen Q Fallstudien erstellen/nutzenQ Farbpsychologie anwendenQ Faxwerbung, wo erlaubtQ Fernsehspots (auch regional)Q FinanzierungsdiensteQ Firmenname hinterfragenQ Flexibilität zeigenQ Flipcharts einsetzenQ Flyer/Postw./pers. vert (!)Q Flyerständer (evtl. außen)

Q Fotos, bessereQ Fusion MarketingQGarantie erweiternQGebührenfreie Service-
Telefonnummer anbietenQGeduld habenQGegenseitige VerlinkungQGelbe SeitenQGemeinnütziges
Engagement und PRQGeschäftszeiten bessereQGeschenkgutscheineQGeschichten erzählenQGeschwindigkeit erhöhenQGesponserte LinksQGlaubwürdigkeit verbessern

QGoogle AdWord (!)QGroßzügigkeitQHandlungsaufforderung QHandlungsfähigkeit erhöhenQHaus-/Kundenzeitung (!)Q Identität herausarbeitenQ ImagebroschüreQ Infobriefe, RundschreibenQ InfomercialsQ Innenraum-/BürogestaltungQ Interessante Inhalte bieten
(für externe Websites)Q Internetauftritt optim. (!)Q InternetforenQ Joint VenturesQ Kataloge

Q Kernaussagen erarbeitenQ KleinanzeigenQ Klickraten-AnalyseQ KolumnenQ Kontaktadressen kaufenQ Kontinuierliches LernenQ Konversionsrate der Websei-
ten-BesucherQ Kooperation, gemeinsame
NutzungQ Kreativität/Talent nutzenQ Kreditkarten-AkzeptanzQ Kundenservice verbessernQ Kundenzufriedenheit
erfragen/verbessernQ Kundenspezifische Daten

Q Landing PagesQBegeisterung zeigenQ Lichteinsatz/BeleuchtungQ Lieblingskunden auflistenQ LuxusausführungenQMarkenbewusstsein stärkenQMarketing auf Abruf/auf ZeitQMarketingplan erstellenQMarketingplan, verständlichQMarketingziel definierenQMarketing-TerminkalenderQMarketingwissen, eigenes
verbessernQMarktforschung betreibenQMarktwissen erweiternQMassenmails ?! Spam

QMedienbeziehungen optim.QMem, „Gehirnvirus“QMesseteilnahme/-standQMitarbeiterentwicklungQMitgliedschaft in VereinenQMundpropagandaQNachfassenQNamensschild bei
Veranstaltungen tragenQNewsletter (Print/eMail)QÖffnungszeiten optimierenQOnline-BezahlungssystemQOnline-PR (!)QOnline-WerbebannerQOrdnung und SauberkeitQ Personalisierte E-Mails

Q Persönliche AkquiseQ Persönliche AnschreibenQ Persönliche PostkartenQ Plakatwerbung (!)Q PodcastsQ Positionierung klärenQ PosterQ Postkarten, individuelleQ PostkartenständerQ Präsentation im AufzugQ PreisgestaltungQ Produkt-PlacementQ Produktverpackung optim.Q Produktverpackung,
besondere für AktionQ Produktvorführungen

Q Prospekte/ProduktflyerQ Public RelationsQQualität verbessernQ Radiospots (!)Q RatenzahlungssystemeQ Referenzen nennenQ Regionale KinowerbungQ Reputation erhöhenQ RSS-FeedsQ SammelpunkteQ Schaufenstergestaltung (!)Q Schreibtalent einsetzenQ Schwarze Bretter und
Anschlagtafeln nutzenQ Selbstvertrauen stärkenQ Seminare, kostenlose

Q Sensibilität zeigenQ Service-MentalitätQ Slogan/Claim entwickelnQ SonderdruckeQ SonderveranstaltungenQ Sozialkompetenz verbessernQ Spionage beim WettbewerbQ StammkundenwerbungQ Standort hinterfragenQ Strategische Allianzen bildenQ Suchbegriffe für Such-
maschinen (Keywords)Q SuchmaschinenoptimierungQ TauschgeschäfteQ Telefonate, persönliche (!)Q Telefonetikette wahren

Q Telefonmarketing/CallCenterQ TeleseminareQ TürgestaltungQÜberschriften/SchlagzeilenQUnternehmerpersönlichkeit
entwickelnQUnternehmesauftritt (CI)QUnterschwellige WerbungQUnterstützung einer guten
SacheQUrheberrechte, KnowHow
dazu erweiternQUSP herausarbeitenQ VerkaufstrainingQ VerlosungenQ Vertrieb, Abr. pro Auftrag

Q Vertriebs-PackageQ VerzeichniseinträgeQ Video (Produkt/Image)Q Video auf WebsiteQ Virales MarketingQ Visitenkarten, Info-Vist.Q Vorträge halten (lassen)Q Vorträge bei VereinenQWarenprobenQWebinareQWerbegeschenkeQWerbekooperativenQWerbemittelQWerbeplanen/-transparenteQWerbepostkartenQWerbeschilder/Beschild.

QWerbung an Einkaufswagen
QWettbewerbe
QWettbewerbsvorteile bieten
QWissen vermitteln
QWurfsendungen, Postwurf-

sendungen
Q YouTube-Video
Q Zeit mit Kunden verbringen
Q Zeitschriftenwerbung (Fach-)
Q Zeitungswerbung
Q Zielgruppen klar definieren
Q Zielstrebigkeit zeigen
Q Zusätzlichen Wert bieten

(!) = Medien mit besonders
rascher Wirkung


