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Firma

Abtlg.

Jahr

Kategorie

Januar

Februar

April

Mai

Juni

Juli

August

September

Oktober

November

Dezember

Umsatz (Soll)

Umsatz (Ist)

BUdgEt (z.B. 5% vom Umsatz)

Vertriebskosten

Ereignis/Sonderaktion

N\arketil‘ngiel (Was soll erreicht werden? Messbarkeit?)

U S P (Alleinstellungsmerkmal, einzigartiger Verkaufsgrund)

Zle lm d rkt (Wer, Wo/Woher, Alter, Wieviel, Welcher Bildungsgrad)

Maf3nahmen

Corporate Identity

Kundenaktivierung

Kundenbindung

Werbung / Social Media

Public Relations / Image

[JAdressdatenbank optimieren

CJ Adresslisten im Web

[ Affiliate-Marketing

[JAngebote, so lange der
Vorrat reicht

CJAngebote individualisieren

[JAngebote, zeitlich begrenzen

[CJAngebotsvorteile auflisten

[JAnzeigen, die pro Mausklick
berechnet werden nutzen

[JAnzeigenwerbung

OJArtikel/Fachartikel schreiben

[ Aufrichtiges Interesse an
Kunden zeigen/haben

O Aufriistungsmaoglichkeiten

O Auftritt in TV-Talkshow

[J Auftritt in Radio-Talkshow
[JAussagen zufriedener
Kunden (Testimonials)
[ Auswahl erweitern
[J Autobeschriftung
[J Automatisierte E-Mails
[JAutoresponder nutzen
[JAV-Medien einsetzen
[JBannertausch
[ BegriiBung/Verabschiedung
verbessern, Ablauf regeln
[JBeilagenwerbung
[JBekanntgaben
von Behdrden
[J Beratung, kostenlos
[ Berufsbezeichnung ok?

[ Besuch branchenspezifischer
Veranstaltungen

[OBesuch von Fachmessen

[ Beziehungsnetzwerk pflegen

[JBlogs nutzen

[OBranchenverbéande

[ Branchenverzeichnisse

[JBranded Entertainment

[ Briefpapier gut gestalten

[JBroschiiren

[ Biicher veroffentlichen

[JBusiness Feng Shui

[JBuzz-Marketing

[JChat-Rooms

[ Computereinsatz

[JCoupons, Couponanzeigen

[ Detailliebe zeigen
[JDirect Mailing Aktionen

[ Direct Response Anzeigen
[ Direktwerbung
[JDomainname/n
[JDownload-Service, niitzlicher
[JeBay-Auktionen
[JE-Books anbieten
[JEffizienz steigern
[JElektronische Broschiiren
[JElektronische Postkarten
[JElektronische Warenkdrbe
[JE-Mail-Signatur mit Claim
O Empfehlungen anregen

O Empfehlungsschreiben
[JEnergie, Umgang mit

[JErfolgsstories verdffentl.
[JErscheinungsbild

der Mitarbeiter optimieren
[JE-Zine, eigenes
[JE-Zines, Werbeanzeigen

in anderen
[JFallstudien erstellen/nutzen
[ Farbpsychologie anwenden
[J Faxwerbung, wo erlaubt
[JFernsehspots (auch regional)
[JFinanzierungsdienste
[JFirmenname hinterfragen
[JFlexibilitat zeigen
O Flipcharts einsetzen
I Flyer/Postw./pers. vert (1)
O Flyerstander (evtl. auBen)

[JFotos, bessere

[JFusion Marketing

[ Garantie erweitern

[ Gebiihrenfreie Service-
Telefonnummer anbieten

[0 Geduld haben

[ Gegenseitige Verlinkung

[ Gelbe Seiten

[J Gemeinniitziges
Engagement und PR

[J Geschaftszeiten bessere

[JGeschenkgutscheine

[0 Geschichten erzahlen

[JGeschwindigkeit erhéhen

[0 Gesponserte Links

[ Glaubwiirdigkeit verbessern

[0 Google AdWord (1)

[ GroRziigigkeit

[JHandlungsaufforderung

[JHandlungsfahigkeit erh6hen

[ Haus-/Kundenzeitung (1)

[Jldentitat herausarbeiten

[JImagebroschiire

O linfobriefe, Rundschreiben

[ Infomercials

[JInnenraum-/Biirogestaltung

[Jinteressante Inhalte bieten
(fiir externe Websites)

[ Internetauftritt optim. (1)

[ linternetforen

[JJoint Ventures

[JKataloge

[JKernaussagen erarbeiten
[JKleinanzeigen
OIKlickraten-Analyse

O Kolumnen
[JKontaktadressen kaufen
[JKontinuierliches Lernen

[JKonversionsrate der Websei-

ten-Besucher
[JKooperation, gemeinsame
Nutzung
[ Kreativitat/Talent nutzen
[JKreditkarten-Akzeptanz
O Kundenservice verbessern
[0 Kundenzufriedenheit
erfragen/verbessern
[ Kundenspezifische Daten

[JLanding Pages

[JBegeisterung zeigen

[ Lichteinsatz/Beleuchtung

[ Lieblingskunden auflisten

[ Luxusausfiihrungen

[0 Markenbewusstsein starken

[0 Marketing auf Abruf/auf Zeit

[0 Marketingplan erstellen

I Marketingplan, verstandlich

[JMarketingziel definieren

[JMarketing-Terminkalender

[JMarketingwissen, eigenes
verbessern

[ Marktforschung betreiben

[0 Marktwissen erweitern

[ Massenmails ?! Spam

[ Medienbeziehungen optim.

[JMem, ,,Gehirnvirus*
[JMesseteilnahme/-stand
[ Mitarbeiterentwicklung
O Mmitgliedschaft in Vereinen
[JMundpropaganda
[ONachfassen
[INamensschild bei
Veranstaltungen tragen
[JNewsletter (Print/eMail)
[ Offnungszeiten optimieren
[JOnline-Bezahlungssystem
[JOnline-PR (1)
I Online-Werbebanner
[0 Ordnung und Sauberkeit
[ Personalisierte E-Mails

[ Personliche Akquise

O Personliche Anschreiben

O Personliche Postkarten

[ Plakatwerbung (1)

[JPodcasts

[ Positionierung klaren

[ Poster

[ Postkarten, individuelle

[JPostkartenstander

[JPrasentation im Aufzug

[ Preisgestaltung

I Produkt-Placement

O Produktverpackung optim.

[ Produktverpackung,
besondere fiir Aktion

O Produktvorfithrungen

I Prospekte/Produktflyer
O Public Relations
[JQualitat verbessern
[JRadiospots (1)
[JRatenzahlungssysteme
[JReferenzen nennen
[JRegionale Kinowerbung
[ Reputation erhohen
[JRSS-Feeds
[JSammelpunkte
[0 Schaufenstergestaltung (1)
[JSchreibtalent einsetzen
[JSchwarze Bretter und
Anschlagtafeln nutzen
[ Selbstvertrauen starken
[JSeminare, kostenlose

[JSensibilitat zeigen

[ Service-Mentalitat

[JSlogan/Claim entwickeln

O Sonderdrucke

[JSonderveranstaltungen

[JSozialkompetenz verbessern

[0 Spionage beim Wetthbewerb

[0 Stammkundenwerbung

[JStandort hinterfragen

[J Strategische Allianzen bilden

[JSuchbegriffe fiir Such-
maschinen (Keywords)

[0 Suchmaschinenoptimierung

[JTauschgeschiafte

[ Telefonate, personliche (1)

O Telefonetikette wahren

[ Telefonmarketing/CallCenter

[ Teleseminare

[Tirgestaltung

O Uberschriften/Schlagzeilen

O Unternehmerpersénlichkeit
entwickeln

O Unternehmesaulftritt (CI)

OO Unterschwellige Werbung

[JUnterstiitzung einer guten
Sache

[JUrheberrechte, KnowHow
dazu erweitern

CJUSP herausarbeiten

[JVerkaufstraining

O Verlosungen

O Vertrieb, Abr. pro Auftrag

[JVertriebs-Package
[JVerzeichniseintrage
[JVideo (Produkt/Image)
OVideo auf Website
[vVirales Marketing

O Visitenkarten, Info-Vist.
[JVortrage halten (lassen)
[JVortrage bei Vereinen
[JWarenproben
CJWebinare
[JWerbegeschenke
CJWerbekooperativen
CWerbemittel
COWerbeplanen/-transparente
OO Werbepostkarten
[JWerbeschilder/Beschild.

[JWerbung an Einkaufswagen
CJWettbewerbe
CJWettbewerbsvorteile bieten
[JWissen vermitteln
JWurfsendungen, Postwurf-
sendungen
[YouTube-Video
[J Zeit mit Kunden verbringen
[ Zeitschriftenwerbung (Fach-)
[JZeitungswerbung
O Zielgruppen klar definieren
O Zielstrebigkeit zeigen
[JZusatzlichen Wert bieten

() = Medien mit besonders
rascher Wirkung
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